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Objetivos: El curso tiene por objetivo enfatizar la necesidad de incorporar el análisis de

las instituciones como ingrediente sustancial de la comprensión y evaluación de los

problemas  económicos.  Se  desarrollarán  los  principales  conceptos  del  análisis

institucional y de la economía y la política de los costos de transacción, pilares del

enfoque en cuestión. Se complementará, asimismo, con algunas referencias de la

literatura  empírica  que  confirman  las  relaciones  insoslayables  entre  entorno

institucional y procesos económicos. A su vez, se desarrollarán aplicaciones de la

visión  mencionada,  con  el  objetivo  de  mostrar  que  la  incorporación  de  las

instituciones puede llegar a alterar sustancialmente los análisis tradicionales de la

ciencia  económica.  Entre  estas  aplicaciones,  se  incluirán  temas  regulatorios,

financieros, de funcionamiento de mercados, de normas de bancarrota, tributarios,

laborales,  etc. Una  segunda  parte,  presenta  la  evidencia  empírica  referida  al

impacto de las instituciones sobre el desarrollo (macro) y el diseño de contratos

(micro).

Programa

Primera Parte (Docente: Mario Bergara)

 1. ECONOMÍA DE LAS INSTITUCIONES

 a. Conceptos básicos del análisis institucional

 b. La economía de los costos de transacción

 c. La política de los costos de transacción

 2. EL MARCO INSTITUCIONAL Y LAS POLÍTICAS PÚBLICAS

 a. Las instituciones y el proceso de generación de políticas

 b. La credibilidad y la captura de las políticas regulatorias

 c. Políticas de competencia y regulación sectorial
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 3. DISEÑO ORGANIZACIONAL DE LAS INSTITUCIONES REGULATORIAS EN

EL SECTOR FINANCIERO

 a. La red de seguridad financiera

 b. Ubicación institucional de los diversos organismos

 4. FINANCIAMIENTO Y COSTOS DE TRANSACCIÓN

 a. Agencia y costos de transacción

 b. Alternativas de formas de financiamiento corporativo

 5. EMPRESAS, EMPLEO Y TERCERIZACIONES

 a. Los límites de la firma

 b. La relación de empleo desde una óptica de costos de transacción

 6. INSTITUCIONES Y DINÁMICA TECNOLÓGICA

 a. La dinámica tecnológica actual

 b. Los desafíos en el mundo financiero

 c. La economía del Blockchain

Segunda Parte (Docente: Leandro Zipitría)

 7. COSTOS DE TRANSACCIÓN Y LÍMITES DE LAS EMPRESAS

 a. Evidencia empírica

 b. Limitaciones de los análisis

 c. Impacto del marco institucional sobre las empresas

 d. Renegociación de contratos de concesión

 e. Instituciones y diseño de políticas públicas

 8. COSTOS DE TRANSACCIÓN Y LÍMITES DEL GOBIERNO

 a. Desarrollos teóricos: eficiencia vs. marco institucional

 b. Evidencia empírica: eficiencia, privatizaciones, concesiones

 9. EL IMPACTO DE LAS INSTITUCIONES SOBRE EL DESARROLLO

 a. Causas de la diferencias de ingresos entre países

 b. La importancia de las instituciones

 c. Explicaciones alternativas

 10.INSTITUCIONES INFORMALES: CULTURA

 a. Definiciones

 b. Vinculación con la psicología social
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 c. Estudios  empíricos:  causalidad  bidireccional  entre  instituciones  formales  e

informales
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Evaluación: Examen final escrito y sin materiales a la vista.
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