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Objetivos 
Dotar al estudiante de capacidad analítica e información acerca de la creciente 
presencia de Empresas Transnacionales (ET) en la producción y el comercio mundiales 
y sus efectos, un rasgo principal del proceso de globalización de la economía mundial. 
Para ello, se caracteriza a las ET y se plantean los hechos estilizados de la 
transnacionalización a escala mundial desde la segunda mitad del siglo XX. Se exponen 
diferentes perspectivas teóricas que explican el fenómeno: por qué las empresas se 
expanden mediante la realización de Inversión Extranjera Directa (IED) como una 
estrategia predominante en la fase actual del capitalismo mundial. Se resumen algunos 
de los principales efectos de la presencia de ET y de IED sobre el desarrollo económico, 
lo que da lugar a discutir enfoques sobre las políticas aplicables para maximizar los 
potenciales impactos positivos y minimizar los costos de esa presencia sobre el 
desarrollo económico. Por último, se revisan estudios sobre presencia de las ET, sus 
efectos y políticas, referidos a América Latina y a Uruguay.  
 
Metodología docente y evaluación del curso  
El curso funcionará en su mayor parte con orientación de lecturas por parte de los 
docentes, a través de reuniones periódicas y videos en EVA, a partir de las cuales se 
intentará la participación estudiantil con dudas o discusión de las lecturas, en reuniones 
en régimen de seminario.  
La participación de los estudiantes se calificará y se ponderará con el 20% del total del 
puntaje del curso, sin un mínimo obligatorio. El examen final se ponderará con el 80% 
del puntaje total del curso. Por lo tanto la calificación final del curso se calcula: 
calificación de participación*0.20+ calificación de examen*0.80.  
 
Contenido  
A. CONCEPTOS Y TENDENCIAS: EMPRESAS TRANSNACIONALES, INVERSION 
EXTRANJERA Y PROCESO DE TRANSNACIONALIZACIÓN 
1. Concepto de Empresa Transnacional. La estrategia global en su espacio integrado. 

Las formas de expansión y La hipótesis de Fase Transnacional. Dunning y Lundan, 
2008, P. 3-10; Markusen (2003), Cap 1, Pags. 3-4. Complementaria: Trajtenberg y 
Vigorito (1982) 

2. Ritmo y grado de desarrollo del proceso de transnacionalización 1970-2020. 
Markusen (2003), Cap 1. Dunning y Lundan, 2008, P.17-34, 48-62. Bittencourt 
(2020, Páginas 28-42). Bittencourt y Sanz (2022). Complementaria: World 
Investment Report UNCTAD años anteriores, en especial Annex FDI Tables 

3. “Desglobalización” y Transnacionalización luego de la crisis financiera 2009 y la 
pandemia COVID 2019. Rodrik (2020). UNCTAD WIR (2022) Resumen Ejecutivo. 
  

B. TEORÍAS DE LA TRANSNACIONALIZACIÓN 
1. Transnacionalización y estructuras de mercado. Vernon, Raymond (1979); Hymer, 

S. y Rowthorn, (1970); Knickerbocker. F. (1973), 4 -35, 53-59, 77, 85 - 89, 99 y 192 
a196;  

2. Transnacionalización y teoría de la empresa (internalización). Buckley y Casson 
(2009), pags. 1-6, COMPLEMENTARIA: Buckley y Casson (2009), resto del artículo;  
Bucley (2009) 

3. Enfoque ecléctico de la producción internacional. Dunning y Lundan, 2008, 93-123 
4. Transnacionalización y comercio internacional: tipos de IED o formas de 

transnacionalización. Kojima (1978), capítulo 5 y 6, páginas 103 a 131; Markusen 



(2003), Capítulo 7 p. 127-133,149-150 (ver en Bittencourt, 2020; p. 23-28); 
COMPLEMENTARIA: Markusen (2003), Capítulo 7 resto; Helpman, Melitz y Yeaple 
(2004)  

5. ET y Cadenas Internacionales de Valor. Gereffi y Sturgeon (2005) p. 78-88; Baldwin 
& Okubo (2014) p. 3-6, 21-23. COMPLEMENTARIA: Antràs, Garicano y Rossi-
Hansberg (2006); Antràs y Staiger (2008); Antràs, Fort and Tintelnot (2017); Antràs 
and Chor. (2013); Antràs & Yeaple, 2014; 

 
 
C. TÓPICOS SOBRE EFECTOS DE LAS ET EN EL DESARROLLO ECONOMICO. 
PRESENCIA DE ET Y EFECTOS EN AMÉRICA LATINA  
1. Introducción. Efectos y visiones teóricas sobre efectos de a trasnacionalización en 

el desarrollo económico. Jenkins, R (1987), Cap. 2, 17-37.  
2. IED y crecimiento económico de largo plazo. Agosin y Machado (2005); 

Borenztein, De Gregorio y Lee (1995). Complementarios: Carkovic y Levine (2002), 
Choe (2003), Chowdhury y Mavrotas (2006); De Mello (1999), Zhan (2001)  

3. IED y derrames. Moran, Graham y Blomstrom 2005, Cap1 Complementarios: 
Blomstrom y Kokko (1996), Javorcik y Spatareanu (2005), Lipsey y Sjoholm (2005), 
Aitken, B., Hanson, G. y Harrison, A. (1997), Barrios, S., Görg, H. y Strobl, E. 
(2005); Laplane, 2006 (p3 a 11); Volpe (2019 b)  

4. IED, crecimiento de largo plazo y acumulación endógena en el mundo y en 
América Latina. Bittencourt (2022). Bittencourt, Reig y Rodriguez (2020); 
Complementaria: Chudnovsky y López (2006);  

5. Tópicos en América Latina y Uruguay: industria automotriz, minería, IED China. 
Ortiz (2022); Chudnovsky, D. y López, A. (2004); Laplane, 2006; Bittencourt y 
Domingo 2004; Bittencourt, G., Domingo, R. y Reig, N. (2006) 

6. IED en Uruguay y su efecto sobre crecimiento de largo plazo. Bittencourt, Reig y 

Rodriguez (2019), Bittencourt (2022b) 

 
D. TRANSNACIONALIZACIÓN Y POLÍTICAS HACIA LA IED COMO POLÍTICA DE 
DESARROLLO PRODUCTIVO 
1. Introducción: Gobiernos y corporaciones transnacionales: competencia por la IED y 

negociación. Oman, Charles (1999), 15-28, 77-80 y 91-107, Dunning y Lundan 
(2008) (665-690); Dunning y Narula (2009) 

2. Regulación e incentivos a las actividades de las ET: los instrumentos de política y 
su evolución en el mundo y en América Latina. Bittencourt (2020, Capítulos 2 y 3); 
UNCTAD 2020, 2022. COMPLEMENTARIA: UNCTAD, 2012 y 2015. BID (2014: 
273-278, 286-290, 295-299, 304-315, 319-321). 

3. Acuerdos internacionales y tratamiento de las ET: multilaterales (OMC y de 
inversiones); Bilaterales o Regionales de libre comercio; de Protección de 
inversiones y de doble tributación. UNCTAD (2019), Panorama general, sección 
sobre políticas.  
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